Wspieramy zdrowy styl Zycia
od 2015 roku



OPIS PRZEDSIEBIORSTWA

Nazwa: Next Level Care Sp. z 0. 0.

Adres: Aleje Jerozolimskie 125/121,

02-017 Warszawa

Nip: 7011131318, KRS: 0001021925

VAT: Czynny podatnik VAT oraz VAT EU
Rozpoczgcie dziatalnosci: 2015

Branza: E-commerce, suplementy diety, zdrowa

zywnosc, akcesoria sportowe.

Misjg Next-Level jest inspirowanie innych do zdrowego stylu
zycia. Chcemy dostarczac produkty, ktére poprawia zdrowie,

samopoczucie oraz wyniki sportowe naszych Klientow!

08.2015 - 02.2023 firma funkcjonowata jako JDG i prowadzita
rowniez sprzedaz stacjonarna.
0d 03.2023 r. ZmieniliSmy model dziatania i skupiliSmy sig

wytgcznie na kanatach on-line.



NEXT LEVEL W LICZBACH

SPRZEDANYCH KLIENTOW, IWROTOW W POZYTYWNYCH

PRODUKTOW ~ KTORYM E-COMMERCE  OPININ
POMOGLISMY



KANALY SPRZEDAZY

ALL: 0GRZYBACH PL

Multibrand. Aktywny od 2015 roku. 66% obrotu. Konto z asortymentem sklepu O.
Platforma shoper. Dziatania Konto z asortymentem sklepu NL.
- - : Mozliwo$¢ rozwoju konta o pfatne .
gig\évrlllse?(rtﬁvnyl(:rﬂ;(‘e”;ﬂze dziatania, zwigkszenie asortymentu i Mk(ﬂﬁ%?sﬁp;gﬁ
bkosci wysytek . , L,
WWW.NEXT-LEVEL.PL SZY Synchronizacja stanéw z hurtownig. Moiliwosé
- ALL: NEXT-LEVEL PL rozszerzenia o ok. 600 produktow
Portal i sklep z grzybami . ERLI, EMPIK, MORELE,
funkcjonalnymi. MVP. K w CENEO
WWW.0GRZYBACH.PL o 2% sprzedaty

innych strategii dziatania

NEXT LEVEL CARE SP.Z 0. 0.


https://allegro.pl/uzytkownik/next-level_pl/sklep
https://allegro.pl/uzytkownik/ogrzybach_pl
https://allegro.pl/uzytkownik/Tiguar_Sklep
http://www.next-level.pl
https://allegro.pl/uzytkownik/Zdrowo_Jem/sklep
http://www.ogrzybach.pl

PRZEWAGI KONKURENCYINE FIRMY

Rozpoznawalnosé: /nana marka dziatajaca od 2015 roku. Jako Next-Level organizowali$my i braliSmy udziat w wielu
eventach, szkoleniach, wydarzeniach branzowych, ktore wptynety na rozpoznawalno$¢ marki i lojalizacje klientow.

Dywersyfikacja dziatalnosci: Dziatalnos¢ biznesu nie jest uzalezniona od jednego kanatu sprzedazy, jednego
dostawcy, jednego klienta czy jednego pracownika.

Ldrowa i bezpieczna branza: Branza suplementow diety, zdrowej zywnosci i catego e-commerce notuje nieustanne
wzrosty oraz jest pozytywnie postrzegana przez klientow. Specyfika produktow wptywa na minimalng liczbe zwrotow.

Wartosci firmy: Firma komunikuje swoje wartosci w kanatach Social Media oraz w e-mail marketingu. Dbanie o
zdrowie, kondycje fizyczng, podejscie do ekologii - to wartosci, ktore doceniajg nasi stali klienci.

Baza klientow: Sklep od poczatku budowat baze lojalnych klientdw, ktdrzy cyklicznie wracaja po swoje ulubione
produkty i zostajg z nami na lata.



MOCNE STRONY | ZALETY OFERTY

Posiadanie w asortymencie renomowanych marek.

Sprzedawane produkty sa w wigkszosci niewielkich rozmiarow, co sprzyja ich logistyce i utatwia
transport.

Wysoka dostepnosc produktow i brak zagrozenia konkurencyjnymi produktami z Azji.

Spotka nie zatrudniata pracownikow, nie brata dotacji i nie ma zobowigzan w instytucjach finansowych.
Dziatalno$c nie jest oparta na markach osobistych.

Mozliwosc przeniesienia dziatalnosci w dowolne miejsce.

MozliwoSc wysytki zamowien na caty kraj i Unig Europejska.

tatwosc prowadzenia biznesu dzigki wdrozonym automatyzacjom i procesom. Wsparcie posprzedazowe.
Jakosc¢ obstugi potwierdzona opiniami od uzytkownikow.



DZIALANIA MARKETINGOWE

e (Organiczne SEO - Brak ptatnych dziatan i linkowania zewnetrznego.

e E-Mail marketing (automatyzacje i wdrozone scenariusze: Porzucony koszyk, Przywracanie
klientow, Rekomendacje, Przegladane produkty, Zapis do newslettera)

e Cykliczny newsletter w ramach programu lojalnosciowego Next Level Plus.

e [ziafania onsite (pop-up, web layer)

e Social Media (Instagram, Facebook) - Dziatania organiczne.

e Afiliacja (wspotpraca z Trenerami i Dietetykami)

o Kafeterie zakupowe (Benefit, Worksmile. W trakcie podpisywania umow z Medicover i BonCard)

e (oogle Ads (dziatania z agencja na niskim budzecie - do 01.24)



SZANSE ROZWOJU

Poszerzenie oferty o produkty komplementarne i nowe kategorie: Wprowadzenie do asortymentu produktéw, ktdre uzupetniaja
obecne oferty. Dzigki temu klienci mogg zaspokoi¢ wiecej swoich potrzeb w jednym miejscu, co zwigkszy wartos¢ koszyka zakupowego.
Rozbudowa asortymentu o nowe kategorie produktéw pozwoli na dotarcie do szerszego grona odbiorcow i zwigkszenie przychoddw.

Stworzenie wiasnej marki suplementow diety lub zdrowej zywnosei: Produkty marki wtasnej cechuja sie wyzsza marzowoscia niz
produkty innych producentéw. Swoj brand buduje lojalnos¢ klientow, ktorzy mogg wracac po unikalne produkty dostepne tylko w wybranych
migjscach. Mozliwos¢ petnej kontroli nad jakoscig produktéw, co moze by¢ dodatkowym atutem w komunikacii z klientami dbajacymi o zdrowie i
ekologie.

Iwigkszenie ruchu na sklepie internetowym: Intensyfikacja kampanii reklamowych w Google Ads, Meta Ads oraz Remarketingu. To
pozwoli na dotarcie do nowych klientow oraz przypomnienie o sobie tym, ktérzy juz odwiedzili sklep. Wdrozenie nowego szablonu i optymalizacja
doswiadczen uzytkownikéw (UX) na stronie sklepu, pozwoli zwigkszy¢ konwersje i zadowolenie klientdw. Lepsza nawigacija, szybsze tadowanie
strony oraz responsywnos$¢ na urzadzeniach mobilnych mogg znacznie poprawic wyniki sprzedazy.

Nowe wspotprace i rozbudowa afiliacji: Nawigzanie nowych wspdtprac z firmami dziatajgcymi w branzy zdrowego stylu zycia, co moze
prowadzic do wspdlnych kampanii marketingowych, pakietéw promocyjnych oraz cross-promocji. Rozbudowa sieci afiliacyjnej poprzez
wspotprace z influencerami, trenerami personalnymi, dietetykami oraz blogerami. Dzigki temu mozna dotrze¢ do ich odbiorcow, co zwigksza
zasieg i Swiadomos¢ marki.



los¢ zamowien

WYNIKI FINANSOWE

01-05.2024 - 502 060 Zt.
2023 - 734 000 Zt.

(zamknigcie sklepu stacjonarnego)

—o— |loS¢ zamdwien  —e— Wartos¢ zamowien

2022 -1 350 000 Zi.

2021 - 964 000 Zt.

1500 200 000
150 000
1000
100 000
500
50 000
0 0
1 sty 1 lut 1 mar 1 kwi 1maj 1cze 1lip 1sie 1wz 1 paz 1lis 1gru 1 sty 1 lut 1 mar 1 kwi 1maj
2023 2023 2023 2023 2023 2023 2023 2023 2023 2023 2023 2023 2024 2024 2024 2024 2024

Wartosc zamowlen



PROPOZYCJA INWESTYCYINA

Oczekiwana cena za sprzedaz catego przedsigbiorstwa:
390 000 zi.

Jestesmy gotowi rozwazy¢ inne propozycje w zakresie ceny,
jak i warunkow sprzedaty.

Masz pytania? Chetnie odpowiem!

Marek Szeliga: 723 909 959
marek@next-level.pl
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http://bit.ly/2Tynxth
http://bit.ly/2TyoMsr
http://bit.ly/2TtBDfr

